
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

Ɠ申込方法 ※䠍䠌月䠍７日䠄金䠅必着  

申込書䛻䜒䜜䛺く䛤記入䛾上 

㻲㻭X 088㻙㻢㻞㻟㻙8㻡0㻠 
ま䛷送信し䛶く䛰䛥い 

ま䛯䛿 
本文䛻申込書䛾記入項目を䜒䜜䛺く䛤記入䛾上 

㻱㻙㼙a㼕㼘 㼗e㼕e㼕㼟㼔㼕e㼚㻬㼠㼛㼗㼡㼟㼔㼕㼙acc㼕㻚㼛㼞㻚㼖㼜 
ま䛷送信し䛶く䛰䛥い  

Ƃ参 加 申 込 書ƃ 

事業所名   参加者氏名 所属部署・役職 

所在地     

T㻱L     

事

業

所 

業 種     

※䛤記入い䛯䛰い䛯情報䛿䚸主催団体䛛䜙䛾各種連絡䚸情報提供䛾䛯䜑䛻利用す䜛䛣䛸䛜あ䜚ます䚹 

Ａｃｃｅｐｔ㸦ࢡ࢔セプト㸧代表 トップセールࢫ育成塾 塾長 

 赤嶺 哲也 氏㸦あࡘ࡚ ࡡࡳ࠿や㸧 

東京理科大学卒業ࠋ化成品業界大手企業ࡢ研究職ࢆ日本࡛５年経験しࡓ後ࠊ最年

少࡛米国事業所統括責任者ࠋ࡬帰国後教育系企業࡛独自ࡢ営業ࢫタ࢖ルࢆ確立ࠋ

3,000名ࢆ超え࠾ࡿ客さ࡬ࡲ通算ࢡローࢪンࢢ率75.4％ࢆ達成ࡢࡑࠋ後ࠊ営業࡟

悩ࡾࡼࡴ多くࡢ企業や営業࣐ン࡟広く伝え࡚いく࡟ࡵࡓ独立ࠋ現在ࡣ営業コンサ

ルテ࢕ンࠊࢢセ࣑ナー講師࡝࡞幅広く活躍中ࠋ 

■日  時 ࠯成ᲬᲰ࠰ᲫᲪ月ᲬᲫ日Ტ火ᲣᲫᲮᲴᲪᲪ～ᲫᲰᲴᲪᲪ 
■場  所 サンシャイン徳島アネックスᲢ徳島市南出来島町Წ－ᲳᲣ 

■受 講 料 無 料 

■定  員 ᲭᲪ名Ტ先着᪯に受付しǇすᲣᲢ定員超過Ʒ場合Ʒǈ事務局ƔらƝ連絡ƞせていƨƩきǇすŵᲣ 

■申込方法 ɦ記申込書に必要事᪮をƝ記入ƷɥŴ FAX ǇƨƸ 平ail にてŴƓ申し込ǈɦƞいŵ 

■Ɠ問合せ 徳島商工会議所 経営支援部 TEL  ᲪᲲᲲ－ᲰᲯᲭ-3ᲬᲫᲫ 

 ࠋࢇࡏࡲࡁ࡛ࡣ࡜すこ࠿動ࢆ心ࡢࡲ客さ࠾決し࡚ࡶ話し࡚い࡚ࡲࡲࡢࡑࡔࡓࢆ࡜こࡔࢇ࠿浮࡟頭ࠊࡣい࡚࠾࡟営業ࡶࡑࡶࡑ

 客࠾ࡿ超えࢆ三千名ࠊࡀ私自身ࡣ本セ࣑ナー࡛ࠋす࡛ࡽ࠿ࡿあࡀルール㸦順番㸧ࡁ࡭ࡿ守ࡣ࡟方ࡵ進ࡢ商談ࡤࡽ࡞ࡐ࡞

さࡢ࡜ࡲ商談ࡽ࠿学ࡔࢇ事実ࡶࡑࡶࡑ͆ࡽ࠿高確率営業࡝ࡣ࡜う展開し࡚いく࡜͇࠿ࡁ࡭いう営業力ࡢ根幹ࢆࡢࡶࡿ࡞࡜

 ࠋすࡲࡾ࠾し࡚࡟ࡳ楽しࢆ࡜こࡿࡁ伝え࡛࠾ࢆ方法ࡿ構築すࢆࢡ営業トーࡿࢀ売࡟皆様ࡢ参加者ࠋすࡲ伝えし࠾

 ࠿い࡞ࡽ࡞࡜結果࡞うࡼ思うࡀ営業ࡢ多くࡐ࡞■
■売ࡿࢀ営業࣐ン࡟ࡵࡓࡿ࡞࡟知࠾࡚ࡗくࡁ࡭こ࡜ 
■㸷割売࡚ࢀしࡲう㸶ࢫテップࡢセールࢫトーࢡ 
■商談ࢆ有利࡟進࡟ࡵࡓࡿࡵ必要࡞㸱ࡢࡘこ࡜ 
■高い営業力ࢆ発揮すࡢࡵࡓࡿ㸰ࡢࡘ鉄則 

～誰࡛ࡶ㸶ࢫテップ࡛㸷割ࡿࢀ࡜～ 

講演

内容 


